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Gerard Verweijen is uitvoerder bij het Zevenaarse 
sportbedrijf Ataro. Al sinds 1991 is Verweijen 
werkzaam bij de gemeente Zevenaar. Met enige 
regelmaat verschijnt hij op vakbeurzen, maar 
ook in vakblad Fieldmanager. Zo deelde hij in het 
vakblad zijn ervaringen met wetting agents op 
zijn velden met zandondergrond, en zat hij een 
paar jaar geleden in een panel dat feedback gaf 

op machine-innovaties, wat in Fieldmanager werd 
gepubliceerd. 

Bank van Zwitserland
Wie Verweijen goed kent, weet dat je minstens 
een uur rustig met hem aan het kletsen moet zijn 
voordat de ‘grote verhalen’ komen bovendrijven. 
Want deze man schreeuwt niet van de daken. We 

zouden bijna over het hoofd zien dat hij de klas-
sieke fieldmanager is: een uitvoerder die ruim 25 
jaar in zijn eentje alle veertig velden op de zand- 
en kleigronden van Zevenaar en het machinepark 
heeft onderhouden (de kunstgrasvelden zijn in 
handen van een kunstgrasstichting), en alles erom-
heen, zoals doelen, ballenvangers en hekwerken, 
zelf heeft gerepareerd. Een fieldmanager die dag 
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in, dag uit, elke ochtend op zijn fiets over een smal 
binnenpaadje rijdt langs ‘zijn’ velden, alvast speurt 
naar oneffenheden op deze velden, vervolgens 
de fiets in de schuur zet en na zijn bak koffie op 
de maaier stapt. Solitair en in stilte, maar één met 
de natuur, de bodem en de grasplant. Al 25 jaar 
lang. Verweijen is betrouwbaarder dan de bank van 
Zwitserland.

Geen boer geworden
‘Ik wilde altijd boer worden,’ zo trapt Verweijen dit 
gesprek af. ‘Ik zou eigenlijk de varkens- en melk-
veehouderij van mijn ouders overnemen.’ Maar 
medio jaren tachtig stonden de varkensprijzen 
plotseling sterk onder druk, de Europese Unie ging 
de melkproductie reguleren met het melkquotum 

en de kosten om meer te mogen melken namen 
ook nog eens toe door fosfaatrechten. ‘Het was 
voor mij als startende ondernemer een te zware 
investering om de boerderij te kunnen overnemen. 
Ik heb er met pijn in mijn hart afscheid van geno-
men’, vertelt Verweijen. 

Buitenmens
De boerenjongen bleef altijd een buitenmens. ‘Nog 
steeds ben ik vaker buiten dan binnen.’ Hij grinnikt: 
‘Bij mijn nieuwe huis heb ik een drassig weiland 
helemaal op de kop heb gezet volgens de “metho-
de-Verweijen”.’ De FotY-genomineerde legt uit dat 
hij met de grondboor een zwarte turflaag op 60 
centimeter diepte gevonden had met daaronder 
veel zand. En dat hij vervolgens de turfbaan aan de 
onderkant had opengemaakt en gefreesd met een 
woelpoot van 80 centimeter diep, waardoor het 
turfveen verteert omdat er zuurstof bij komt. ‘Als ik 
iets zie, dan kan ik niet wachten tot ik de oorzaak 
heb gevonden’, verklaart Verweijen. ‘De buren 
vonden het prachtig dat ik de omliggende grond 
direct na aankoop verbeterde.’ Hij lacht: ‘Misschien 
krijg ik er straks 10 hectare bij van de buren om op 
de schop te nemen. Ach, interesse in bodem en 
planten zit in de genen; of je moet een beetje gek 
zijn, zoals ik misschien.’ 

Eerlijk en bescheiden
De sportveldenwereld is een mannenwereld en er 
lopen heel wat stoere hanen in rond. Fieldmanager 
Verweijen doet zich niet groter voor dan hij is en 
is daardoor juist zo menselijk. Hij had in zijn leven 
wel eens hogerop gewild en heeft dat ook meerde-
re keren geprobeerd, zo laat hij eerlijk weten. ‘Het 
is er helaas nooit van gekomen’, bekent hij beschei-
den, zonder zijn spijt daarover weg te moffelen. 
Ook beleefde Verweijen enkele onzekere jaren 
voordat de verzelfstandiging van de onderhoud-
stak voor sportvelden een feit werd. Dat ging hem 
destijds zichtbaar niet in de koude kleren zitten.

Dealerschap robotmaaiers
Intussen vierde hij begin dit jaar zijn 25-jarige jubi-
leumfeest bij de gemeente Zevenaar, vlak voordat 
hij met 29 andere gemeentemensen op eigen 
benen ging staan bij Ataro. In zijn nieuwe functie 
vallen alle puzzelstukjes op hun plek; Verweijen 
vindt het geweldig dat hij de totale verantwoor-
delijkheid voor de uitvoering van het onderhoud 
draagt. ‘Voorheen was ik alleen uitvoerder. Nu doe 
ik onderhoud en advies. Omdat Ataro ook dealer is 
van Probotics-robotmaaiers, hebben we het druk 
met aanvragen afhandelen, maairobots instal-
leren bij klanten en met het onderhoud van onze 
eigen maairobots en die van anderen. Ik huur twee 

personen in van een loonwerker in de buurt, waar-
van een het hele jaar bij mij werkt.’ Ataro werkt al 
geruime tijd met de Bigmow van Belrobotics, die 
ook rondrijdt bij Ajax en op Papendal. Het is een 
groot formaat robotmaaier met een maaibreedte 
van 1,05 meter. Eigenlijk voelt Verweijen zich pas 
gelukkig op de trekker, en er valt nog genoeg 
trekker te rijden. ‘Elke dag ga ik op de trekker de 
velden af om alle robotmaaiers na te kijken of bij 
te stellen. Maar fieldmanagement is een allround 
baan, waarvan maaien misschien het derde deel 
uitmaakt. Omdat ik het budget nu beheer, moet ik 
vaker binnen werken, maar feitelijk doe ik de admi-
nistratie altijd thuis achter de computer. Ik heb het 
te druk met de robotmaaiers, overleggen met de 
verenigingen en al het andere veldonderhoud.’

Expert Natuurgras
Vorig jaar behaalde Verweijen zijn diploma Expert 
Natuurgras. Ondanks zijn scherpe boerenverstand 
en affiniteit met bodem en gewas heeft hij daar 
naar eigen zeggen ontzettend veel opgestoken. ‘Ik 
dacht nooit dat elk veld en elk jaar hetzelfde was. 
Maar ik kan nu wel beter de grond beoordelen en 
beslissen welke meststof ik inzet en waarom. Een 
voorbeeld is dat ik nu zuurwerkende meststof-
fen inzet op mijn kleivelden die een wat hoge pH 
hebben, tussen de 6,8 en 7,1. Die pH krijg je niet 
zomaar naar beneden. Zand uit het noorden halen 
is kostbaar. De zure meststoffen blijken tot nu 
toe een goede oplossing te zijn. Ik had ook nog 
nooit een theoretisch rapport geschreven over 
een veld dat ik niet ken. Ik deed voor de opleiding 
onderzoek naar een veld in Horst aan de Maas. 
De opbouw van het hoofdveld had een te fijne 
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Machinepark
• MF trekker 3635 met voorlader
• MF trekker 5425
• 4 beregeningshaspels Bauer, 
  computergestuurd
• Rink bezandingswagen
• Bezandingswagen
• Beluchter Sisis messen
• Beluchter holle pennen Jacobsen
• Veegmachine Phoenix van Schouten
• Verticuteermachine STH
• Wiedeg 
• Molploeg en grondkabellegger (eigen bouw)
• Sleepnet
• Wegenveegborstel
• Weidebloter Perfect
• Klepelmaaier
• Handmaaier, bosmaaier, bladblazer, 
  motorzaag en gereedschap
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granulaire samenstelling. Ik had geadviseerd om 
het veld te renoveren door het met grover zand te 
vermengen en dit extra te verdelen in de toplaag, 
maar dat men moest oppassen om de samenstel-
ling té grof te maken, omdat er dan betonwerking 
ontstaat. In vijf of zes jaar moest men dan naar 220 
mu toe werken en daarna naar 250 mu. Ik had ook 
de prijzen erbij gezet.’

De leraren van de opleiding stelden het bijzonder 
op prijs dat hij op eigen houtje, zonder dat daartoe 
opdracht was gegeven, de prijzen had uitgezocht. 
‘Ik ben erg secuur. Ik wil graag alles weten. Op de 
boerderij wilde ik ook graag de financiën achter 
de werkzaamheden weten. Daarom ben ik blij dat 
ik de budgettaire verantwoordelijkheid over de 
sportvelden nu heb gekregen. Dan kan ik zelf het 
plaatje rond maken.’

Economisch onderhoud
Veel budget heeft Verweijen niet: hij moet het 
rooien met 145 duizend euro per jaar, dus 3700 
euro per veld. Dat is de helft van wat een veld nor-
maal kost. Hoe heeft hij het al die jaren gered om 
de velden er zo goed bij te hebben liggen? ‘Ik werk 
heel economisch op het gebied van bemesten, 
beregenen, verticuteren, wiedeggen, bezanden, 
vegen, zaaien en robotmaaiers controleren. Dat 
kan als je de velden op je duimpje kent. Dan kun 
je gericht aandacht aan zwakke plekken geven en 
die aandacht logistiek op een efficiënte manier 
indelen. Als ik de robots nakijk, neem ik meteen 
de beregening of bijvoorbeeld de kunstmest-
strooier mee. Ik controleer tijdens de robotcontrole 
namelijk meteen of de velden al droog zijn en 
beregening nodig hebben. Verder kijken dan je 
neus lang is, dat is pure winst, want dat scheelt 
tijd. Ook maak ik noodzakelijk werk altijd af, ook 

al betekent dat overuren draaien. Ik ga niet naar 
huis voordat een veld heeft gekregen wat het die 
dag nodig heeft. Anders moet je de dag erna terug 
naar die locatie. Ook heb ik dit jaar de bemesting 
letterlijk eens op de korrel genomen. Door de inzet 
van de robotmaaiers voeren wij niks meer af. Het 
afgemaaide gras blijft op het veld liggen. Omdat 
het verfijnde restjes zijn, worden ze snel door de 
bodem opgenomen. Dit staat gelijk aan 80 kilo 
zuivere stikstof voor een veld. Ik heb mijn bestrooi-
ing hieraan aangepast en heb tot nu toe geen pro-
blemen ervaren. Ook bezanden valt te sturen. Een 
paar parken liggen hier op zandgrond. Daar kan ik 
het bezanden weleens overslaan. Als ik ze bijvoor-
beeld in de zomer heb bezand, sla ik in de herfst 
een keer over. In een financieel goed jaar bezand ik 
dan alles weer. Volgend jaar, na deze herfst en win-
ter, kan ik zien of we ook nog een beetje kunnen 
besparen op graszaad, als er minder schade aan de 
mat is door een dichtere mat en betere beworte-
ling. Maar door het verticuteren en wiedeggen zal 
ik nooit heel grote bedragen kunnen besparen op 
graszaad.’

Ambitie
Verweijens ambitie om meer te kunnen beteke-
nen, komt waarschijnlijk toch uit. Ataro wil ook 
dienstverlenend worden in het onderhoud van 
natuurgrasvelden in andere gemeenten buiten 
Zevenaar, en daarnaast gemeenten gaan adviseren 
op het gebied van sportveldenbeheer. ‘De meeste 
gemeenten weten dat gras groen is, maar daar 
houdt het mee op. Ze halen bestekken uit een 
boek en gaan niet naar buiten om te kijken wat 
een veld nodig is. De vraag naar vakmanschap 
en echte kennis is groter dan ooit tevoren’, aldus 
Verweijen. 
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