ProGrasS, meer dan
Gras alleen!

Waar hebben de huidige Fieldmanager en onze sportvelden behoefte aan? Theoretische kennis op een praktische manier vertaald, daarvoor is

ProGrasS gestart met de ProGrasS Academy (PGA).

We gaan even terug in de tijd. Circa vijftig jaar
geleden werden voor het weekeinde de scha-

pen en koeien uit de weide gehaald en werden
stronthopen vlak gestreken. Er werd gemaaid en
vervolgens in het weekeinde gevoetbald. De agra-
rische grond werd optimaal benut. Dat was en is
nog steeds de basis voor een goed sportveld. Deze
agrarische gedachte en kennis wordt vandaag de

dag te weinig en zeker niet goed gebruikt. Vanuit
de basisgedachte landbouw en zijn (on)mogelijk-
heden zouden we veel meer moeten denken bij
aanleg, onderhoud en beheer van sportvelden.

Veel sportvelden kunnen veel meer gebruikt
worden dan vandaag de dag gebeurt. De juiste
wijze van aanleg, de manier van onderhoud en

beheer en het al dan niet doen van dingen op het
juiste moment zijn daarbij van essentieel belang.
Daarvoor is enige kennis, maar ook ervaring en
vaardigheden vereist. En het op de juiste wijze en
momenten toepassen van deze zaken. Dat dringt
langzaam door bij mensen, zo merken we ook in
onze praktijk. Daar bereiken ons al zo'n drie jaar
geluiden die luiden: ‘ProGrass, jullie zijn innovatief




bezig, maar staan ook midden in de markt en dicht
bij de praktijk. Is voor deze behoefte uit de markt
iets te maken voor ons?’

ProGrasS Academy: praktische handvatten
ProGrasS is al 25 jaar specialist op het gebied aan-
leg en onderhoud van golfbanen, sportvelden en
openbaar groen. Kennis delen is een van de sterke
pijlers van ProGrasS. De groei van gras in het alge-
meen en in detail wordt, samen met de overige
belangrijke omgevingsfactoren, door het bedrijf
dagelijks vertaald naar praktische adviezen. Door
vragen uit de markt, van onder meer beheerders
van golfbanen, sportvelden en openbaar groen
en de door ProGrass al jaren gegeven workshops
is de ProGrasS Academy (PGA) ontstaan. Hiermee
bieden we praktische handvatten aan die de des-
betreffende organisaties kunnen gebruiken om
grassportvelden zo optimaal mogelijk te beheren.
Maatwerk, in uw situatie, staat hierbij centraal. Dit
alles gaat heel natuurlijk samen met de andere
dagelijkse werkzaamheden van ProGrasS. Ook dit
hoort bij het ‘Integraal beheer van gras'

De workshops zijn nu dus meer uitgebouwd naar
specifieke modules/trainingen, waarbij niet de pro-
ducten maar de kennis voor onderhoud en beheer
van sportvelden centraal staat; vanuit de praktijk
mensen ‘upgraden’ ten aanzien van onderwerpen
die belangrijk zijn. Bijvoorbeeld onderwerpen die
op dat moment spelen en problemen die aan-
staande zijn en die men probeert te voorkomen.
Niet de boeken centraal, maar de dagelijkse zaken
op en rond een sportveld (denk aan gras, grond,
water, lucht, bestrijdingsmiddelen, etc.).

Diversiteit aan thema’s

Om u een idee te geven van de diversiteit aan
thema’s een korte opsomming van de onderwer-
pen die afgelopen drie jaar aan bod zijn gekomen:

grassoorten en -toepassingen, grasherkenning,

grasmengsels, grond, grondsoorten, zand, zand-
soorten, zeefanalyses, drainage, voeding, water en
waterkwaliteit, watermanagement, bestrijdings-
middelen, Green Deal, in- en doorzaaitechnieken
én veel onderwerpen op maat, gericht op dingen
die spelen bij de desbetreffende groep.

Dat de PGA in een behoefte voorziet wordt tijdens
de evaluatie van de sessies die afgelopen jaren zijn
uitgevoerd telkens bevestigd. Na een eerste sessie,
veelal van algemene aard, volgen er met tussen-
pozen van een half tot een jaar verdiepingen van
onderwerpen die op dat moment het meest spe-
len. Vaak zijn dat onderwerpen specifiek gericht op
de desbetreffende groep, maar ook landelijke pro-
blemen en behoeften worden behandeld. Tot nu
toe hebben we veel maatwerk aangeboden, maar
in de toekomst kunnen geinteresseerden zich ook
aanmelden voor min of meer kant-en-klare trai-
ningen rond een bepaald onderwerp. Aanmelden
is mogelijk via de website of bij onze adviseurs. De
ProGrasS Academy is compleet in het geven van de
trainingen. Voor thema’s en onderwerpen die niet
geheel door ons bedrijf kunnen worden ingevuld
wordt een beroep gedaan op andere deskundigen.
De ProGrasS Academy heeft de afgelopen twee
jaar meerdere doelgroepen hun wens helpen ver-
vullen en de gevraagde updates ingevuld. Op het
gebied van de sportvelden was de diversiteit van
de groepen groot; er waren gemeenten, beleids-
medewerkers, bestuur, sportveldbeheerders, vrij-
willigers, cultuurtechnische bedrijven en medewer-
kers van werkvoorzieningen. Bij de golfbanen was
deze diversiteit ook aanwezig; van baancommis-
sarissen, hoofdgreenkeepers, greenkeepers, com-
missieleden, bestuur, cultuurtechnische bedrijven
tot vrijwilligers. In het openbaar groen werd veelal
deelgenomen door een gemengde groep van
beleidsmedewerkers, uitvoerders en vrijwilligers.

Module sportveld beheer en onderhoud op KNVB sportcentrum Zeist.

ADVERTORIAL

De manier waarop de updates worden verzorgd
spreekt de doelgroep erg aan. Er wordt samen-
gewerkt met andere bedrijven uit de grond- en
cultuurtechniek om de kennis en met name de
kennisdeling op juiste manier over te brengen en
verder te verspreiden.

Hoe gaat het er voor de sportvelden na 2020
uitzien?

De Green Deal zal dan worden uitgevoerd. De
vraag is alleen: in welke vorm? Wij zijn er als
ProGrasS voor om nu al anders naar aanleg, onder-
houd en beheer te kijken. Daarvoor zijn er moge-
lijkheden, alleen moet je die als gemeente, vereni-

ging en vrijwilligers wel onderschrijven en naleven.

De eigenaar of degene die de velden bekostigt zal
daarvoor wel enige ruimte moeten creéren.

De PGA voorziet in een behoefte. Dat is ons na
drie jaar wel duidelijk geworden. Gedegen theore-
tische kennis op een praktische manier uitgelegd
en overgedragen in de praktijk: dat is iets wat de
huidige sportveldbeheerder aanspreekt. Wat wij
op deze manier aanbieden past bij de vraag van
vandaag.

Voor meer informatie kunt u natuurlijk terecht op

onze website, www.prograss.nl. Of vraag een van
onze adviseurs.

Professional Grass Service
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